Das sind Wir

Wir sind ein inhabergefiihrter, mittelstandischer Personaldienstleister mit mehr als 20 Jahren Markterfahrung. Uber
unser bundesweites Kundennetzwerk und unsere langjahrigen Kontakte zu regionalen Unternehmen bieten wir lhnen
hervorragende Karrierechancen und berufliche Perspektiven im Rahmen der direkten Personalvermittlung oder der
Arbeitnehmeriiberlassung. Von kununu mehrfach als ,Top Company* ausgezeichnet, stehen wir fiir eine
zuverlassige, faire und langfristige Zusammenarbeit auf Augenhche. Wir bringen Sie mit den besten Arbeitgebern
zusammen und finden gemeinsam mit lhnen Ihren ,Perfect Match®.

Local Account Manager (m/w/d) Bereich
Automotive

(2526)

© Standort: Stuttgart Anstellungsart(en): Vollzeit Arbeitszeit: 35 - 40 Stunden pro
Woche

Wen wir suchen

Sie bringen Erfahrung aus der Automotive-Branche mit und konnten bereits erste Berlihrungspunkte im Key Account
Management sammeln? Dann nutzen Sie jetzt Ihre Chance, als Local Account Manager (m/w/d) Bereich
Automotive) den nachsten Karriereschritt zu gehen.

Gehen Sie gemeinsam mit uns als zuverlassiger Partner den nachsten Schritt in lhrer Karriere — wir freuen uns auf
Ihre Bewerbung!

Ihre Aufgaben

« Marktanalyse des Kundenkreises in Zusammenarbeit mit dem Marketingteam
» Koordination lokaler Market Intelligence Aktivitaten und Berichterstattung an den stellvertretenden KAM

» Zentralisierung und Weitergabe von Markt-, Kunden-, Auszeichnungs- und Entwicklungsinformationen
« Entwicklung von Geschéftsplanen fir das Gebiet

» Monitoring und Analyse der Preisgestaltung im Gebiet

e Forderung der Einfiihrung neuer Produkte/Dienstleistungen beim Kundenstamm

» Verfolgung von Mengen- und Preisvereinbarungen Uber Bedarfsplanung und Preiskontrolle

« Uberwachung von Verbrauch, Altbestéanden und Lieferleistung

» Nachverfolgung von Zahlungen/Gutschriften

« Kundenzufriedenheitsmessung, Analyse und Weitergabe der Ergebnisse an Tech-Team und Werke

» Organisation/Teilnahme an regelmafRigen Kundenbesuchen; Besuchsberichte erstellen

« Bewertung kommerzieller Auswirkungen von Reklamationen und Umsetzung von FolgemalRnahmen

» Aufbau von Kundenkontakten, Feedbackgewinnung und Sammlung von Marktinformationen fur
strategische Entscheidungen

« Krisenmanagement bei logistischen oder qualitdtsbezogenen Vorfallen (Moderation und Losung)

Ihr Profil

o Auspragtes Gespur fur menschliche und geschaftliche Beziehungen; ausgepragte
Kundenorientierung



» Hohe Eigenstandigkeit und Selbstmanagement

« Kommunikationsstarke im Kundenteam; Arbeiten in internationalem Umfeld

» Hohe Ergebnisorientierung; Fristen- und Prioritatenmanagement; klare
Entscheidungen/Empfehlungen

» Teamfahigkeit; Informations- und Ressourcen-sharing; gemeinschaftliche Zielerreichung

» Abteilungstbergreifende Zielabstimmung; Beitrag zur digitalen Transformationsstrategie

im Vertrieb

Gute FUhrungsqualitaten; Teamunterstlitzung und -entwicklung

Hohe Reisebereitschaft (ca. 50%)

2-6 Jahre B2B-Verkaufserfahrung

Verhandlungssichere Englischkenntnisse

Das konnen Sie erwarten

 unbefristete Anstellung
o Ubernahme erfolgt durch Kunden

so erreichen Sie uns

Abteilung(en): kaufmannisch
Art(en) des Personalbedarfs: Neubesetzung

Tarifvertrag: 1IGZ
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